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Resumen — Analizar como las insti-
tuciones colombianas estan relacio-
nadas (formales e informales) con
el crecimiento econémico de 1996
al 2016. La metodologia utilizada
fue cuantitativa descriptiva, se em-
plearon datos de bases secundarias
(BM, Latinobarometro y WGI). Los
resultados demuestran un creci-
miento paralelo entre la estabilidad
politica; las reglas/leyes; y el PIB
per-capita. En cambio, el control de
la corrupcion y la confianza genera-
lizada presentaron un crecimiento
inverso. Las instituciones formales
e informales son determinantes pa-
ra el crecimiento econdémico en Co-
lombia. La implementaciéon de
instituciones mas inclusivas puede
aumentar los niveles de ingresos
del pais.

Palabras claves: Limitaciones for-
males; limitaciones informales; de-
pendencia de la trayectoria;

Abstract — To analyze how Colom-
bian institutions are related (formal
and informal) to economic growth
from 1996 to 2016. The methodo-
logy used was quantitative descrip-
tive, data from secondary bases

(BM, Latinobarémetro and WGI) we-
re employed. The results showed a
parallel growth between political
stability; rules/laws; and per capita
GDP. The corruption control and
generalized confidence shows a ne-
gative relation. Formal and informal
institutions are determinant to eco-
nomic growth in Colombia. The im-
plementation of more inclusive
institutions can increase the
country’s income levels.

Keywords: Formal limitations; in-
formal limitations; path dependen-
ce;

INTRODUCCION

En los ultimos afios un cuerpo im-
portante de tedricos ha buscado
demostrar la causalidad existente

entre las instituciones y el creci-

miento econémico en los paises.
Sin embargo, el analisis de estos
elementos es todavia limitado en la
literatura, especificamente en el
contexto colombiano, en donde se

presentan pocas investigaciones a
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partir de la ultima década. Conse-
cuentemente, el objetivo de la pre-
sente investigacion es comprobar el
impacto de la variedad institucional
sobre el crecimiento econémico co-
lombiano en el periodo correspon-
diente de 1996 al 2016.

Para ello, se parte del analisis
teérico de North (1993), e identifi-
camos dos grupos de instituciones
(formales e informales) que nos
permitan considerar la complemen-
tariedad de ambas para el creci-
miento econdmico en Colombia. En
este sentido, este articulo represen-
ta un esfuerzo desde el punto de
vista académico para continuar tri-
butando a la linea de investigacion
del nuevo institucionalismo, contri-
buyendo en dos aspectos principa-
les. Primero, profundizar ;Por qué
Colombia no ha demostrado un cre-
cimiento econdémico significativo en
los ultimos anos? y segundo, deter-
minar ¢ Cuales son las instituciones
que van a la par del crecimiento

econdémico y las que se oponen?

La hipotesis de trabajo se basa
en que Colombia presenta institu-
ciones extractivas, las cuales han
originado que el crecimiento sea fa-

vorable para un pequefio sector de

la sociedad. Se considera que las
reglas/leyes y la estabilidad politica
son las que demuestran un compor-
tamiento similar con el crecimiento
econémico, en contraste la confian-
za generalizada ha mostrado un
comportamiento inverso al creci-
miento econdémico. La metodologia
utilizada fue cuantitativa descripti-
va, para lo cual se utilizaron diver-
sas variables sobre instituciones y

el PIB per capita.

Ademas de esta introduccion, es-
te articulo se distribuye en tres par-
tes. La primera presenta la revision
tedrica que vincula a las institucio-
nes y el crecimiento econdmico, la
segunda explica la metodologia em-
pleada para dar respuestas a las
interrogantes planteadas, la tercera
presenta los resultados obtenidos y
finalmente, exponemos las conclu-
siones de nuestro objeto de estu-
dio.

LITERATURA RELACIONADA

Desde el surgimiento del enfoque
neoclasico se ambiciona explicar, a
través de diversos modelos, cuales
son los determinantes del creci-
miento econémico (Cass, 1966; So-

low, 1994); sin embargo, Acemoglu,
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Johnson y Robinson, 2005) consi-
deran que estos modelos no logran
responder el porqué existen diferen-
cias econdmicas entre los paises.
El nuevo institucionalismo econdomi-
co pretende dar respuesta a esta
interrogante, considerando a las
instituciones como factor clave en
el crecimiento econémico, politico y

social entre naciones.

En este sentido, Coase (1937) se
presenta como pionero al funda-
mentar que los costos de transac-
cion dependen del entorno
institucional en el que se desem-
pefian los agentes economicos,
teoria que posteriormente seria pro-
fundizada por North (1993) con una
vision mas dinamica, donde se as-
pira a comprender el cambio econé-
mico, a través de las estructuras de
incentivos y motivaciones, que lle-
van a las personas a invertir, aho-
rrar e innovar maximizando sus
preferencias y detonando el desa-

rrollo de la nacioén.

Para North (1993, p.13 ), las ins-
tituciones se comprenden como “la
restriccion ideada humanamente
que da forma a la interacciéon huma-

na”’, que podran ser clasificadas en

formales e informales. Las institu-
ciones formales son aquellas que
se expresan en leyes, constitucio-
nes, politicas, reglamentos y con-
tratos; mientras que las informales
emanan de la transferencia, gene-
racién en generacion, de creencias,
normas de conducta o comporta-

miento y valores.

Dentro de este marco se ha de-
sarrollado un creciente acervo de
investigaciones que analizan la re-
lacion positiva y causal entre las
instituciones 'y el crecimiento
econdmico, las cuales convergen
en analisis cuantitativos, utilizando
datos

longitudinales y de corte

transversal, a través de estudios
cross-country (Aparicio, Urbano, y
Audretsch, 2016; 2016;
Autio y Fu, 2015; Bonnal y Yaya,
2015; Crafts, 1992; Ganau, 2017;
Georgiou, Kyriazis, y Economou,
2015; Hall y Ahmad, 2014; Mullings,
2017; 2016;

Gonzalez, 2018; Yerrabati y Haw-

Asongu,

Schein, Vargas vy
kes, 2014). Siguiendo esta linea de

investigacion, otros estudios inda-
gan de modo mas especifico este
binomio a nivel pais, incorporando
a sus investigaciones empiricas las

variables sociodemograficas, el de-
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sarrollo financiero, los recursos na-
turales, los derechos de propiedad
y el capital humano, (Bennett et al,
2017; Bondezan y Dias, 2017; Cam-
pos, Karanasos, y Tan, 2016; Fed-
derke y Simkins, 2012; Luiz, 2009;
Wanjuu y le Roux, 2017; Xi, 2017;
Yueh, 2010; Zhou, 2010).

Contextualizando lo anterior al
caso colombiano, el trabajo pionero
es el de Kalmanovitz (1997) que re-
laciona a través de un analisis cua-
litativo el comportamiento de las
instituciones, la ley y el desarrollo
econdémico, reflejando que uno de
los problemas mas importantes que
tienen las instituciones colombianas
es que no evidencian la construc-
cion del Estado de Derecho, puesto
que muchos de los agentes no cum-
plen con las reglas contenidas en

ellas, impactando en el desarrollo.

Posteriormente, Herrera e Hines-
troza (2013) indagan por medio de
un analisis cualitativo el impacto
que tienen las instituciones en el
desarrollo econémico del pais, inte-
rrelacionando el Estado de Dere-

cho. Las conclusiones finales

refuerzan la relacién positiva de las

variables estudiadas, no obstante,

su analisis carece de sustento
cuantitativo que permita visualizar
esta relacidon en un periodo especi-

fico de la historia colombiana.

Desde una perspectiva cuantitati-
va se encontré el trabajo de Rodri-
guez, Ramos y Sanabria (2016), el
cual toma en consideracion las cla-
sificaciones de instituciones forma-
les e informales para contrastar el
impacto de estas en el Producto In-
terno Bruto per capita (PPC) de 23
departamentos de Colombia en el
periodo del 2000 al 2010. Para sus-
tentar su estudio realizaron correla-
basandose en
Rodrik

(2011) que conceptualiza a la de-

ciones de Pearson,
las consideraciones de
mocracia como una meta-institu-

cion, mientras que las informales
son probadas desde el punto de
vista tedrico de North (1993). Sus
resultados coinciden con Bonet and
Meisel (2006), al demostrar que los
departamentos con alto crecimiento
economico presentan instituciones
mas eficientes y robustas, en donde
la dependencia de la trayectoria
juega un papel importante en el li-

derazgo econdémico colombiano.
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Siguiendo la linea de investiga-
cion cuantitativa de Rodriguez, Ra-
(2016),

estudios de este tipo han introduci-

mos Yy Sanabria otros
do la conceptualizacion pragmatica
de las instituciones formales en tér-
minos de un conjunto de atributos
relacionados con la sociedad y su
economia, a partir de los indicado-
res elaborados por Kaufmann,
(2009) para el

Banco Mundial; los cuales se des-

Kraay y Mastruzzi

glosan en 6 medidas basadas en la
gobernanza: Voz y responsabilidad;
estabilidad politica y ausencia de
violencia y/o terrorismo; eficacia del
gobierno; reglas y leyes; control de
la corrupcion y calidad regulatoria

(véase Tabla 1).

Argumentamos que la voz y res-
ponsabilidad en las naciones ha si-
do comunmente asociada con la
democracia, que permite a los ciu-
dadanos expresar y hacer valer sus
derechos e intereses econdmicos
perpetuando una mayor inclusivi-
dad. En este sentido, Acemoglu et
al. (2014),
dencia empirica de 175 paises es-
1960 al 2010,

realizaron estimaciones cuantitati-

sustentandose en evi-

tudiados desde
vas en un modelo de panel dinami-
co, obteniendo resultados con un
efecto positivo y significativo que
muestran que la democracia incre-
menta el PIB per capita en un 20%
en el largo plazo. Otras investiga-

ciones incorporan diversas varia-

Tabla 1. Medidas de gobernanza

Variable

Voz y responsabilidad

Descripcion

Refleja las percepciones de hasta qué punto los ciudadanos de un pais pueden

participar en la seleccién de su gobierno, asi como la libertad de expresion, libertad
de asociacion y medios libres.

Estabilidad politica y ausencia
de violencia y/o terrorismo

Eficacia del gobierno

Mide la percepcién de la probabilidad de inestabilidad politica y / o violencia por
motivos politicos, incluido el terrorismo.

Refleja las percepciones de la calidad de los servicios publicos, la calidad del

servicio civil y el grado de independencia de los presidentes politicos, la calidad de
la formulacién e implementacién de politicas.

Reglas y leyes

Refleja las percepciones de la capacidad del gobierno para formular e implementar

politicas y regulaciones soélidas que permitan y promuevan el desarrollo del sector

privado

Control de la corrupcién

Refleja las percepciones de la medida en que se ejerce el poder publico para

obtener ganancias prorrateadas, incluidas las formas pequefas y grandes de
corrupcion, asi como la captura del estado por las élites y el interés privado.

Refleja las percepciones de la capacidad del gobierno para formular e implementar
politicas y reglamentos sdlidos que permitan y promuevan el desarrollo del sector.

Calidad regulatoria

Fuente: Elaboracién propia basada en Kaufmann, Kraay y Mastruzzi (2009).
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bles de estudio dentro de su anali-
sis y continuan ratificando los resul-
tados anteriormente mencionados
(Armijo y Gervasoni, 2010; Knutsen,
2013; Koteski et al, 2014; Sarif,
Afshan, y Khan, 2018). La estabili-
dad politica es otro factor que con-
tribuye al crecimiento (Eren, 2018;
Gir y Akbulut,

Quinn, 2017), debido a que a una

2012; Karnane vy

mayor propension al colapso del
gobierno existe un mayor retraso en
el crecimiento econdémico (Alesina

et al, 1996).

Otro aspecto importante que se
considera conduce al crecimiento
del PPC en una nacion es la efica-
cia del gobierno, el cual recae en
que un buen gobierno puede au-
mentar indirectamente la produc-
cion e inversiéon del pais, a través
del gasto publico y la implementa-
cién de politicas que conduzcan a
nuevas oportunidades de educa-
cion, salud, empleo, etc. o bien mo-
tivando la

adopcion de nuevas

tecnologias que reactiven la eco-
nomia, en especial en las naciones
en via de desarrollo (Acemoglu y
Robinson, 2012; Alam, Kitenge, y

Bedane, 2017).

Por su parte, el estado de dere-
cho conformado por las reglas y le-
yes, constituye uno de los
indicadores que mas explica el cre-
cimiento econdémico (Barro, 2013),
dicha afirmacion se debe a que el
estado de derecho es el encargado
de crear y asegurar las infraestruc-
turas pluralistas que protejan a sus
ciudadanos de la expropiacion y la
credibilidad en la ejecucién de los
contratos, asi también como fomen-
tando una activa participacion en
las decisiones de la naciéon que evi-
taran el absolutismo y produciran
de manera gradual una mayor in-
clusividad (Haggard y Tiede 2011).
Sumado a ello, el control de la co-
rrupcion en las sociedades tiene un
efecto positivo sobre su evolucién
econdmica. El fallo en el control de
la corrupcién, mediante las prerro-
gativas que un estado proporciona
a determinados grupos élites, tales
como la asignacién de créditos pre-
ferenciales, contratos gubernamen-
tales, subsidios, entre otros (Kang,
2003),

merciales,

socava las actividades co-

aumentando los costos
de transaccién de las empresas que
estan fuera de esta red privilegiada
2006),

una naciéon que se caracteriza por

(Faccio, consecuentemente
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un alto grado de corrupcién genera
incertidumbre e inhibe la inversidn
internacional en el pais anfitridon
(Cieslik y Goczek, 2018). Finalmen-
te, un adecuado desempefo regula-
torio genera un crecimiento positivo
en las naciones, a través del incre-
mento en la productividad de las
empresas y una disminucion de los
costos de transaccion, en contrapo-
sicion un descenso de la carga re-
dentro de los

gulatoria paises,

afecta al crecimiento, reflejandose
en la disminucion de la inversion y
la competitividad por la salida de
las empresas del mercado (Silber-
berger y Koniger, 2016), de acuer-
do con Banerjee y Newman (1993),
los mercados financieros imperfec-
tos pueden impedir el crecimiento y

el desarrollo.

Aunado a ello, las instituciones
formales han demostrado una rela-
cién positiva con las instituciones
informales, manifestando que no
son excluyentes sino que mas bien
pueden ser vistas como comple-
2015;

Williamson, 2009). Desde la teoria

mentarias (Méon y Sekkat,

propuesta por North (1993), al ana-
lizar la relacion existente entre las
instituciones, el cambio institucional

y el desempefio econdmico, se pro-

pone que las instituciones informa-
les se consideren dentro del marco
institucional de las naciones, de es-
te modo, las instituciones informa-
les (sistemas de creencias)
constituiran los puntales en los
cuales descansen las estructuras
institucionales formales, y su evolu-
cion historica podra configurar el
crecimiento econémico de una na-
cion (North, 2005). De acuerdo con
este tedrico, las normas formales
constituyen una menor parte del
conjunto de restricciones que dan
estructura a las elecciones, en
cambio las limitaciones informales,
definidas por cédigos de conducta y
normas de comportamiento tienen
un mayor peso en las instituciones,
debido que no pueden ser transfor-
madas facilmente y en ocasiones
resulta complicado precisar su evo-
2001).

North estas limitaciones informales

lucién (Fukuyama, Para
son provenientes de “la informacién
transmitida socialmente y son parte
de la herencia que llamamos cultu-

ra” (North, 1993, p.55).

Considerando esta perspectiva
de las instituciones informales co-
mo cultura, Tabellini (2010) realiza
un estudio en las regiones euro-

peas, en donde se muestra que la
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cultura tiene un efecto causal sobre
el crecimiento econdmico, a partir
de indicadores de valores y creen-
cias individuales como la confianza,
el respeto por los demas y la con-
fianza en la autodeterminacion indi-

vidual.

La confianza ha sido uno de las
medidas de cultura mayormente es-
tudiadas y su importancia economi-
ca de acuerdo con la teoria del
dilema del prisionero se sustenta
en que las relaciones e interaccio-
nes entre individuos que confian
mutuamente, conducira a resultados
mas eficientes para ambas partes
(Axelrod, 1996). De

mientras mas confianza exista entre

igual modo,
los integrantes de una sociedad,
existiran costos de transacciéon mas
bajos y por consiguiente se esti-
mulara la produccion, la inversién y
el comercio repercutiendo en el cre-
cimiento econdmico (Berggren, Elin-
der, y Jordahl, 2008). En contraste,
una falta de confianza implicara un
comportamiento oportunista, asocia-
do comunmente con la incertidum-
bre y el fraude (Alesina y Giuliano,
2015).

En sintesis, la presente revision
de la literatura nos brinda las pau-
tas a considerar para realizar un
analisis que establezca el impacto
de las instituciones formales e in-
formales en el crecimiento econé-
mico colombiano en el periodo

correspondiente de 1996 al 2016.

METODOLOGIA

La metodologia se sustenta en un
estudio cuantitativo descriptivo que
busca comprobar la relacién exis-
tente entre las instituciones forma-
les e informales y el crecimiento del
PIB per capita en Colombia entre
1996 y 2016. Los datos obtenidos
para las variables de las institucio-
nes formales (Voz y responsabili-
dad; estabilidad politica y ausencia
de violencia y/o terrorismo; eficacia
del gobierno; reglas y leyes; control
de la corrupcién y calidad regulato-
ria), se obtuvieron de la base de
datos secundaria Worldwide Gover-
nance Indicators (Worldwide Gover-

nance Indicators project (WGI)
2018). Todos tienen un rango de
variacion que oscila entre -2.5 y

2.5,

elevado representa una mejor valo-

indicando que un valor mas

racion de las instituciones y vice-
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versa. Para el analisis de las insti-
tuciones informales (confianza ge-
neralizada) se empledé la base de
Latinobarémetro (2018)
que responde a

datos del
la pregunta ¢ En
términos generales, diria usted que
se puede confiar en la mayoria de
las personas o que debe de tener
mucho cuidado al tratar con las per-
sonas? Teniendo las siguientes po-
sibles respuestas: a) la mayoria de
las personas pueden ser de con-
fianza, b) necesito ser muy cuida-
doso, c¢) sin

respuesta, d) no lo

sabe; de las cuales se tomd los
promedios ponderados obtenidos de
la respuesta a). Por ultimo, para el
GDP a precios constantes dividido
por la poblacion a mitad del afio, se
utilizé la base de datos 2018 del
Banco Mundial (WB, por sus siglas

en inglés).

RESULTADOS Y DISCUSION

A partir de la década de los ochen-
ta, Colombia al igual que la gran
mayoria de los paises de Lati-
noamérica presentd una importante
desaceleracion de su crecimiento
econdmico, el cual se profundizoé
durante la década de los 90, debido
en gran medida al crecimiento del

trafico de drogas, a la intensifica-

cién de la violencia, a un estado de
derecho significativamente débil y a
la ineficiencia del gobierno que lle-
varon al pais a situarse entre los
mas desiguales del mundo. Poste-
riormente, a partir de 1977 la eco-
nomia colombiana ha presentado
un incremento estable, a excepcion
del ano 2009, que presento una
caida considerable, derivada de la
crisis financiera mundial ocurrida en
Estados Unidos. Al compararlo con
los demas paises de América Lati-
na, en el periodo de 1980- 2016,
presenta un comportamiento regu-
lar; sin embargo, no se ubica den-
tro de los paises con mas alto
crecimiento econémico (Véase Gra-
fica 1).

Grafica 1. Tendencia del Producto
Interno per-capita para América
Latina (USD, 2010)

Fuente: Elaborado con datos del Banco
Mundial (2018) para América Latina.
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En este comportamiento, sin lu-
gar a dudas, las instituciones for-
males e informales colombianas
han jugado un papel importante. Al
analizar, la voz y la responsabilidad
en el periodo correspondiente de
1996 al 2016, esta variable muestra
un comportamiento creciente en los
ultimos afos, pasando de valores
negativos (-0.13) en el 2010 a valo-
res positivos (0.10) en el afo 2016,
(Grafica 2). Lo anterior, se encuen-
tra en linea con los resultados obte-
nidos en estudios similares, que
demuestran que Colombia es una
democracia relativamente joven, pe-
se a que contaban con democracia
1958

2015) es a partir de la Constitucién

electoral desde (Londofio,
Politica de 1991, que el pais esta-
bleci6 un modelo democratico que
dejé de ser clientelista para conver-
tirse en mas participativo. De este
modo, se ha dado paso a un impor-
tante numero de movimientos de
participacion ciudadana como el
plebiscito, el cabildo abierto, y la
consulta popular; que abogan en
contra de los votos comprados, la
rendicion social de cuentas y la
reorientacion del Estado (Kalmano-
1999; 2016). No

obstante, sigue subsistiendo

vitz, Robinson,
aun

una estructura unidireccional en el

ejercicio democratico del pais, ca-
racterizada por los resultados de la
violencia politica y el conflicto ar-
mado que frenan
Estado de

2014) y en ocasiones obstaculiza el

la vigencia del
Derecho (Runciman,
establecimiento de nuevas politicas
publicas o programas (Escandén y
Velasquez, 2015).

Grafica 2. Tendencias del PIB
per-capita, voz y responsabilidad
Fuente: Elaborado con datos del Banco

Mundial (2018) y para Colombia los indi-

cadores del Worldwide Governance

(2018).

La estabilidad politica (véase
Grafica 3) también ha mostrado una
tendencia hacia la consistencia en
los afios analizados, pasando de
-1.85 en el afio 2008 a -0.96 en el
afno 2016, revelando un comporta-
miento a la par con el crecimiento
econdmico. Sin embargo, los valo-
res no son aun positivos, debido a

que el pais se ha distinguido por
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una inestabilidad politica en gran
parte de sus departamentos. La dis-
minucién que se observa en el pe-
riodo 2000-2002, se debe al inicio
de una nueva guerra por parte de
las FARC, caracterizada principal-
mente por crimenes colectivos y de-
saparicion forzada. Derivado de lo
anterior, diversas investigaciones
coindicen en que las instituciones
politicas colombianas no crean las
estructuras de incentivos para esta-
blecer orden y seguridad en el pais,
asi como tampoco evitan el estable-
cimiento de tratos con paramilitares
y criminales, dando lugar a aspec-
tos negativos como la violencia de
la guerrilla izquierdista, violaciones
de los derechos humanos y el trafi-
co de droga (Acemoglu y Robinson,
2012; Franz, 2016; Holmes y Gutié-

rrez, 2014).

Grafica 3. Tendencias del PIB y la
estabilidad politica

Fuente: Elaborado con datos del World
Bank (2018) y para Colombia con datos
de Worldwide Governance Indicators

(2018).

La eficacia del gobierno es un
tema igualmente cuestionado en el
contexto colombiano, que ha mos-
trado un comportamiento irregular
en los ultimos afnos examinados, al-
ternando entre valores positivos y
negativos que van de -0.46 en el
ano 1996 a 0.02 en el 2016. Lo an-
terior, puede estar dado por los
grandes desvios de fondos que al-
gunos politicos realizaron, lo cual
beneficia a unos pocos en detri-
mento de otros, al reducir los recur-
s0s empleados en cubrir
necesidades sociales. Esto ocasio-
na que las personas tengan un ac-
ceso limitado a nuevas
oportunidades y a bienes publicos
s6lidos (Robinson, 2016). Otro ru-
bro que ha sido criticado con rela-
cion a la eficacia del gobierno es el
sistema educativo colombiano, de-
bido a que su inversiéon se situa por
debajo de las economias emergen-
tes de América Latina y cuyo gasto
per capita esta minimizado respecto
al promedio obtenido en los paises
de la Organizacion para la Coope-
raciéon y el Desarrollo Econdmico

(OECD, 2016) (Véase Gréafica 4).
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Grafica 4. Tendencias del PIB
per-capita y eficacia del gobierno

Fuente: Elaborado con datos del World
Bank (2018) y para Colombia Worldwide
Governance Indicators (2018).

La calidad regulatoria también ha
demostrado una mejoria, pasando
de valores negativo de -0.11 en el
1996 a 0.40 en el 2016 (véase Gra-
fica 5). A finales del siglo XIX, el
gobierno colombiano desarrollé un
enfoque proteccionista hacia politi-
cas fiscales y de comercio exterior
que traian consigo efectos negati-
vos al crecimiento (Posada, 2015).
Sin embargo, a partir del siglo XX
con la generacién de la Constitu-
cion de 1991, la administracion co-
lombiana ha implementado reformas
estructurales e institucionales que
se han ido modificando, de acuerdo
a las necesidades econdmicas, de-
sarrollando iniciativas que permitan
el mejoramiento del marco regulato-
rio y las leyes que sustentan el sec-

tor privado y consigo el incremento

economico, dentro de las acciones
desarrolladas se consideran, por
ejemplo, la implementacién entre el
2005 y el 2006 del proyecto codigo
Pais (Gaitan, 2009), la disminucién
de los costos de transaccién para
empresas de nueva creacion, y
apertura a la competencia (OECD,

2014).

Grafica 5. Tendencias del PIB
per-capita y la calidad regulatoria

Fuente: Elaborado con datos del World
Bank (2018) y para Colombia Worldwide
Governance Indicators (2018).

La quinta variable que se trabajo
(véase Grafica 6) son las reglas y
leyes en relacién con el incremento
econdomico para el caso colombia-
no, de acuerdo al analisis presenta-
do, se visualiza que ambas
variables muestran una progresion
creciente. Colombia se ha caracte-
rizado por el cambio frecuente de

las reglas politicas y legales, tra-
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yendo consigo que el desarrollo no
se encuentre asegurado. Pese a
que se han realizado modificacio-
nes en el transcurso de los afos,
las caracteristicas institucionales
colombianas aun reflejan, en ciertos
casos, el incumplimiento de las le-
yes establecidas, asi también, las
instituciones formales en algunas
situaciones no garantizan los dere-
chos de propiedad y el cumplimien-
to de los contratos, debido al fallo
de centralizacién del Estado, que
van encausados al privilegio de un
determinado sector de la poblacion
(Acemoglu y Robinson, 2012; Kal-

manovitz, 1999).

Grafica 6. Tendencias del PIB
per-capita y reglas y leyes

Fuente: Elaborado con datos del World
Bank (2018) y para Colombia Worldwide
Governance Indicators (2018).

Con base en el indicador sobre
control de la corrupciéon, se puede
observar que este ha presentado un
crecimiento inconsistente sobre los
valores negativos, presentando un
aumento entre 1999 al 2006 y un
decaimiento posterior hasta el afo
2016 (véase Grafica 7). A partir de
mediados de

los 90s el gobierno

colombiano ha insertado diversos
programas destinados a la disminu-
cion de la corrupcion, pese a ello,
ésta persiste latente y continua
siendo un arduo problema para el
(Hoggard, 2004). El

colombiano se ha visto desequili-

pais sistema
brado por grupos de politicos vin-
culados a narcotraficantes y

milicias paramilitares (Gutiérrez,
2014), por una mezcla de estrate-
gias legales e ilegales que dirigen
la reparticiéon de poder y recursos,
(por ejemplo, respecto al tema del
acaparamiento de tierras, véase
Grajales, 2015) como consecuencia
de un estado pobremente centrali-
zado con mando incompleto sobre
su region (Acemoglu y Robinson,

2012).
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Grafica 7. Tendencias del PIB
per-capita y control de la
corrupcion

Fuente: Elaborado con datos del World
Bank (2018) y para Colombia Worldwide
Governance Indicators (2018).

El estudio de las instituciones in-
formales son significativas y com-
plementarias a las instituciones
(North,1993),

aprecia en los resultados presenta-

formales como se
dos en la grafica 8, donde el creci-
miento econdmico ha ido
aumentando paulatinamente, mien-
tras que la confianza generalizada
ha sido
a partir de 1990 hasta el 2016, esto

se puede explicar desde la historia

inversamente proporcional

politica del pais, caracterizada por
el clientelismo, una alta impopulari-
dad del gobierno y los conflictos ar-
mados que han ocasionado una
apatia y falta de interés generaliza-
da de sus ciudadanos, que ya no

confian en que sus representantes
tomen las mejores decisiones para
el futuro del

pais (Escandén vy

Velasquez,2015).

Grafica 8. Tendencias del PIB
per-capita y la confianza
generalizada

i / - i

Fuente: Elaborado con datos del World
Bank (2018) y para Colombia Latinobaré-
metro (2018).

CONCLUSIONES

El crecimiento econdémico que ha
mostrado Colombia en el periodo
de estudio sigue siendo bajo en
comparacion con algunos paises de
América Latina. Situacién que pue-
de ser parcialmente explicada por
el tipo de instituciones formales e
informales predominantes en el

pais.
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Las instituciones que han de-
mostrado un aumento a la par
con el crecimiento econdmico
son la voz y responsabilidad, las
reglas/leyes, la estabilidad politi-
ca, la calidad regulatoria y la efi-
cacia del gobierno. Sin embargo,
dichas instituciones aun no
muestran una valoracion positiva

por parte de la sociedad.

El control de la corrupcién y la
confianza generalizada presenta-
inverso
Otro
aspecto que también resulta im-

ron un comportamiento
al crecimiento econdmico.

portante en el analisis es la via
de la dependencia, debido a que

en el contexto colombiano las
elecciones (guerrilla, narcotrafi-
co, violencia, etc.) del pasado
estan repercutiendo en el pre-
sente.
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